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בתכנון אסטרטגי בונים 2 תסריטים:




























































התסריט לא קבוע, אבל מרגע שקבענו אותו הוא מתקשר לאסטרטגיה והוא הבסיס לעבודה.

לכן צריך לכתוב את התסריט והוא צריך להיכתב בצורה טובה וחכמה.

בעסקים: במקום להלחם במתחרים, לפעמים צריך לעשות שיתופי פעולה.

Coopetion - (שיתוף פעולה ותחרות Cooperation + Competition) איפה שנוח, נעבוד איתם ואיפה שלא נוח נתחרה בו.
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מאוד ומפורט   Venture
מייזם משותף (על פי שאול איזנברג) - זה כמו נישואין. כולם חושבים שהכל יהיה כמו בגן עדן, אך לאחר מכן רואים שזה לא כמו בסיפורים וישנם הרבה קשיים.

בחלק השני של השיעור הוקרן סרט על טיל "החץ" ובו רואיינו מגוון של אנשים הקשורים לפיתוחו של החץ ופרשנים שונים לגבי יעילותו.

הסרט הוצג במתכונת של ערוץ הקניות, עם מעט ציניות. דבר זה צרם למספר סטודנטים שהתלוננו על כך.

מה לזכור?
יש להיות נורא ברור ובהיר במחשבות, לא לעשות סלט, צריכים לדעת על מה מדברים.

מה האיום? אלו תסריטים ישנם? מה האסטרטגיות שצריך לנהוג כאן? מה הרעיון המרכזי?

חברה שאין לה 3 תסריטים ל- 10 שנים קדימה אין לה זכות קיום.
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